Medios socio-familiares y motivacién
y ayuda al estudio!

POR
PEDRO ORTEGA

Ya es practicamente aceptado por todos que el rendimiento acadé-
mico no es el efecto de una variable simple como el C.I. del alumno.
Al menos hoy, ya no puede tomarse excesivamente en serio la idea de
que exista un total paralelismo entre aptitudes del nifio y rendimiento
escolar, como sucedia hasta hace unas décadas. En cambio, cada vez
cobra mas fuerza y es necesario admitir en mayor medida la existencia
de factores externos movilizadores de la aptitud para aprender. Entre

(*) Este trabajo es parte de una investigacién mas amplia dirigida por el
doctor J. Escdmez de la Seccién de Pedagogia de la Universidad de Murcia, sobre
la incidencia del medio sociocultural en el rendimiento escolar en alumnos de
la Regién de Murcia.

El objetivo fundamental de dicha investigacién ha sido verificar si los nifios
de estratos sociales mas favorecidos presentan mayores rendimientos académicos
que aquellos pertenecientes a estratos sociales menos favorecidos.

El tamafio de la muestra seleccionada al azar fue de 575 padres (de ambos
sexos) de alumnos(as) de centros estatales y no estatales.

Para la obtencidén de los datos se aplicé un cuestionario que constaba de tres
partes: en la primera, se recogen datos referentes al sexo, edad, estado civil,
namero de hijos, categoria socioprofesional, nivel de estudios, nimero de habi-
tantes de su localidad, etc.; en la segunda, se incluyen items referentes a la es-
tructura de la familia, interaccién afectiva, interaccién lingliistica, expectativas
socioculturales de los padres, medios de la familia; y en la tercera, se obtienen
los rendimientos alcanzados por sus hijos durante el curso anterior. La aplica-
cién de estos cuestionarios se llevé a cabo de forma individual por personas es-
pecializadas en la entrevista, siendo la duracién media de aplicacién de cada
uno de ellos de unos quince a veinte minutos.
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estos factores movilizadores del proceso de aprendizaje habria que con-
siderar, sin duda, la motivacién, estimulo, expectativas, lenguaje, re-
cursos materiales, etc., del medio familiar concreto donde el nifio crece
y se desarrolla.

La familia, lejos de constituir un agente pasivo en la educacién del
nifio, se presenta mas bien como una instituciéon clave en la socializa-
cién de la cultura. Ella es, desde luego, la principal correa de transmi-
sién para la difusién de las normas culturales a nuevas generaciones.
Constituye un mecanismo eficaz para disciplinar al nifio en funcién de
los objetivos culturales y de las costumbres caracteristicas del grupo.
Se puede decir que el nifio en sus primeros afios de vida esta ocupado
en descubrir los modelos implicitos de valoracién cultural, de jerar-
quizacién de las personas y las cosas, y de formacién de objetivos esti-
mables; en actuar de acuerdo con ellos; y en asimilar la orientacién
cultural explicitamente formulada por los padres en una corriente in-
cesante de ordenes, explicaciones y exhortaciones (1).

La familia ejerce una clara influencia en la concepcién de la vida,
del hombre y del mundo que va a servir de base del esquema de vida
del individuo. Le ofrece formas habituales de sentir y de evaluar las
realidades de la vida y la misma existencia; le da unas normas o pautas
de comportamiento y le ofrece unas instituciones, que ella como parte
del grupo crea u organiza, en las que tiende a hacer estable su vision
de la vida v de los valores. Le ofrece unos modelos v esquemas concre-
tos de realizar la existencia humana, de ser persona. :

Pero esta concepcién de la vida, del hombre y del mundo, es decir,
el esquema de valores que la familia transmite a los hijos se traduce
en estimulos, ayudas, motivaciones, lenguaje, objetivos, etc., diferentes
segin la clase social, categoria socioprofesional y niveles de estudios
de la familia. «Las distintas clases sociales, en virtud de que disfrutan
(o padecen) diferentes condiciones de vida, llegan a ver el mundo de
modo distinto, a elaborar conceptos distintos de la realidad social, dis-
tintas aspiraciones, esperanzas y temores, distintos conceptos de lo de-
seable» (2).

(1) Cfr. R. K. MErRTON v otros, La Familia, Ed. Peninsula, Barcelona, 1974,
32 ed., pag. 104.

(2) M. L. KoHN, «La clase social y las relaciones padre-hijo», en Sociologia
de la educacion. Seleccion de textos, de M. Anderson, F.C.E., México, 1980, pag. 297.
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En el trabajo anterior se ha visto la correlacion existente entre ex-
pectativas educativas de los padres respecto de sus hijos y la categoria
socioprofesional, clase social y nivel de estudios de las familias. Los da-
tos aportados han puesto de manifiesto que las aspiraciones educativas
de los padres respecto de sus hijos son mayores cuanto mayor es el
nivel de estudios conseguido por ellos, de tal modo que aquéllas bajan
segiin desciende el nivel de estudios conseguido por los padres. De igual
modo se comprueba la asociacién entre aspiraciones educativas de los
padres y categoria socioprofesional y clase social de los mismos, siendo
la clase social alta y media-alta, junto con las categorias socioprofesio-
nales liberales, cuadros medios y alto personal directivo de empresas
y administracién los que mayores aspiraciones educativas presentan
para sus hijos.

Cabria preguntarse ahora si las distintas aspiraciones educativas de
los padres segtin el nivel de estudios, clase social y categoria socio-
profesional de los mismos, de algiin modo originan también distintas
actitudes de los padres respecto del estudio de los hijos, que se tradu-
cen en un estimulo, motivacién y ayuda distintos segtin el nivel de es-
tudios, clase social y categoria socioprofesional de los padres.

De los datos obtenidos en esta investigacién se desprende que el
estimulo de los padres al estudio de los hijos estd en funcién del nivel
de estudios conseguido por los padres, como puede observarse en el
cuadro siguiente:

Si se observan con detenimiento los datos del presente cuadro po-
dra advertirse que las familias, en general, se muestran bastante inte-
resadas por los estudios de sus hijos. S6lo un 84 por 100 y un 4,3 por
100 de las familias sin estudios y estudios primarios, respectivamente,
dice no tener preocupacién por los estudios de sus hijos, y esto por
motivos socioeconémicos. En las familias de mayor nivel de estudios
este porcentaje es nulo.

No obstante, el interés general de las familias por los estudios de
sus hijos, la ayuda y el estimulo que a éstos prestan estd en funcién
de] nivel de estudios de los padres. Asi el 20,4 por 100 de las familias
con estudios superiores y el 20,2 por 100 de estudios medios dicen 'que
sus hijos encuentran en casa el ambiente necesario y la ayuda para el
estudio, frente al 9,3 por 100 de las familias sin estudios, el 12,8 por 100
de estudios primarios y el 17,5 por 100 de bachillerato.
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Por su parte, son las familias de mayor nivel de estudios las que
manifiestan mds su agrado o disgusto por los resultados escolares de
sus hijos. Asi el:17,5 y 17,9 por 100 de las familias de estudios superiores
y medios, respectivamente, se comportan en tal sentido, frente al 14
por 100 de las familias sin estudios y estudios primarios.

Sin embargo, el comportamiento de las familias, segin el nivel de
estudios, con relacion a la ayuda material a sus hijos en la realizacion
de las tareas escolares en casa, es bastante homogéneo, si exceptuamos
a las familias sin estudios, cuyo porcentaje (14,3 %) es sensiblemente
inferior al resto de las familias. Andlogo comportamiento homogéneo
en todas las familias se observa en cuanto al didlogo que éstas mantie-
nen con los profesores. No se observan diferencias significativas en
cuanto a frecuencia, segtin el nivel de estudios de las familias.

Nos ha sorprendido, en cambio, que las familias con estudios supe-
riores sean las que juzguen, en menor porcentaje, que sus hijos dispo-
nen del tiempo necesario para sus tareas escolares. Podria esperarse
que las familias segin su mayor nivel de estudios asegurasen mas tiem-
po a las tareas escolares de sus hijos. Por los datos obtenidos, aqui no
puede establecerse tal asociacion.

No obstante, a la vista de los datos del cuadro anterior, si puede
afirmarse que los nifios de las familias de mayor nivel de estudios re-
ciben mas estimulo para sus tareas escolares y tienen mejor ambiente
para las mismas.

Estas diferencias en cuanto a estimulo y motivacién para trabajo
escolar quedan corroboradas por los datos obtenidos en la variable
clase social-actitudes de los padres respecto del estudio de los hijos.

De los datos del presente cuadro se desprende que son las clases
sociales baja y media-baja las que menos preocupacién manifiestan por
el trabajo escolar de sus hijos. Asi el 12 y 6,8 por 100, respectivamente,
se pronuncia en tal sentido, frente al 0,00 por 100 de las familias de
clase alta y media-alta.

De igual modo, la clase social alta manifiesta en un mayor porcen-
taje (30 %) su agrado o disgusto por los resultados escolares de sus
hijos, duplicando el porcentaje del resto de las clases sociales.

Asimismo, el porcentaje de familias de las clases sociales alta y media-
alta que ofrecen un ambiente adecuado para el estudio de los hijos, es
sensiblemente mayor que el de la clase social baja y media-baja, como
puede verse en el citado cuadro.
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Se constata una preocupaciéon general en todas las familias de todas
las clases sociales en dar a sus hijos todo el tiempo necesario para la
realizacién de sus tareas escolares en casa, como puede comprobarse
en el cuadro citado. Tendencia que es también general en todas las cla-
ses sociales en cuanto al didlogo frecuente con los profesores, si ex-
ceptuamos a la clase social alta con un porcentaje sensiblemente infe-
rior (10 %) al resto de las clases sociales.

Si el estimulo y ayuda que el nifio recibe para sus trabajos escolares
estan en funcién de la familia a que éste pertenece, segin el nivel de
estudios y clase social de la misma, podemos afirmar también que ese
estimulo y ayuda al nifio en su trabajo escolar depende de la categoria
socioprofesional de su familia.

Los datos obtenidos en esta variable confirman los resultados obte-
nidos en las variables nivel de estudios y clase social de la familia, como
puede verse en el cuadro que adjuntamos:

En efecto, el 214 por 100 de las familias de empresarios, directivos
y alto personal de la industria y los servicios, dicen que sus hijos en-
cuentran en casa un ambiente adecuado para sus trabajos escolares.
Analogo porcentaje (20 %) obtienen las familias de profesiones liberales
y cuadros medios (peritos, técnicos, etc.). Por el contrario, las familias
de obreros no cualificados, trabajadores por cuenta propia y agricul-
tores grandes y pequefios obtienen porcentajes sensiblemente mds ba-
jos, como puede verse en €l cuadro anterior.

Si atendemos ahora a la «preocupacién» de las familias por el estu-
dio de los hijos, las diferencias de porcentajes se mantienen segun las
distintas categorias socioprofesionales. Asi el 104 por 100 de las fami-
lias de pequefios agricultores; el 9 por 100 de los obreros no cualificados
y ¢l 8,3 por 100 de los agricultores grandes y medianos, dicen que no
hay en casa preocupacion por el trabajo escolar de sus hijos; frente al
0,00 por 100 de las familias de profesiones liberales, cuadros medios y
personal directivo, empresarios y alto personal de la industria y los
servicios.

Analogas diferencias de porcentajes se obtienen en cuanto a mani-
festar agrado o disgusto por los resultados obtenidos por sus hijos en
sus trabajos escolares, en las categorias socioprofesionales de las fami-
lias antes citadas, como puede observarse en el cuadro adjunto.

Se observa, sin embargo, que las familias de categorias socioprofe-
sionales mas altas son las que afirman en menor porcentaje que sus
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Propiet. agricola (gran-

de o mediano) ... ... 9 155 12,50 12,50 4,16 0,00 8,33 8,33 25,00 12,50 0,00 24
Empres., directivo, alto

personal de la indust.

o los servicios ... ... ... 23 398 19,04 16,66 357 0,00 2142 0,00 20,23 19,04 0,00 84
Profesiéon liberal ... ... 22 381 21,27 19,14 4,25 0,00 20,21 0,00 19,14 15,95 0,00 94
Pequefic empresario, co-

merciante ... ... . 47 8,14 17,98 22,30 5,75 2,15 12,94 3,59 22,30 11,51 1,43 139
Trabajador por cuenta

propia ... .. 55 9,53 21,27 19,85 7,09 0,70 9,21 2,83 23,40 14,89 0,70 141
Cuadro medio ﬁmospoo

perito, etc.) . 22 381 23,86 20,45 1,13 0,00 26,45 0,00 17,04 17,04 0,00 88
mno?mﬁmdo quoo_m Quw-

gquefio) . 26 4,50 17,91 13,43 8,95 0,00 10,44 10,44 22,38 16,41 0,00 67
mBEmeo ‘administrati-

ve, pequefio funcion. 139 2409 20,00 18,95 5,62 0,41 15,83 2,91 20,00 15,62 0,62 480
Obrere (no cualif.) de in-

dustria, agric. o serv. 214 37,08 16,48 18,79 6,38 3,19 8,86 9,04 22,34 14,00 0,88 564
NC/ND ... ... ... ... .. 20 3,46 15,09 20,75 377 1,88 13,20 7,54 20,75 13,20 371 53

TOTALES ... ... .. 577 99,95
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hijos disponen de todo el fiempo necesario para sus trabajos escolares.
Asi el 17, el 19 y 20 por 100 de las familias de cuadros medios, profesio-
nes liberales y empresarios, directivos y alto personal de la industria
y los servicios, respectivamente, se pronuncian en tal sentido. El resto
de las categorias socioprofesionales de familias, a excepcion de emplea-
dos, administrativos, etc., obtienen porcentajes ligeramente superiores,
como puede verse en el cuadro anterior.

Respecto a la frecuencia de didlogo mantenido con los profesores,
las diferencias de porcentajes en las familias segtin la categoria socio-
profesional de las mismas son sensibles en las de grandes y medianos
agricultores con un porcentaje del 29 por 100 con relacién a las demas,
obteniendo el porcentaje mas bajo (13,4 %) las familias de agricultores
pequefios; y personal directivo, empresarios y alto personal de la in-
dustria y los servicios con un 16,6 por 100.

Son, por fin, las familias de las profesiones liberales y cuadros me-
dios las que mas ayudan a sus hijos en la realizacién de las tareas esco-
lares en casa, con un porcentaje del 21 y 23,8 por 100, respectivamente,
ligeramente superior al porcentaje del resto de las familias en las dis-
tintas categorias socioprofesionales, como puede observarse en el cua-
dro antes citado. :

Nos hemos referido hasta aqui al estimulo y ayuda para el estudio
que reciben los nifios segun la categoria socioprofesional, clase y nivel
de estudios de sus respectivas familias. Estos resultados coinciden «sélo
en parte» con los obtenidos por nosotros en nuestra investigacién «Ana-
lisis empirico de las relaciones entre familia y escuela en el proceso
educativo del nifio», citada en el trabajo anterior. Por lo que se refiere
a la «frecuencia» de dialogo con los profesores, los resultados son coin-
cidentes en cuanto a la variable independiente «nivel de estudios». No
se observa correlacion positiva entre nivel de estudios de los padres y
frecuencia de dialogo con los profesores. Mas aun, en mi estudio, no
se observa tampoco correlacién alguna entre nivel de estudios de los
padres y calidad del didlogo con la escuela.

Sin embargo, los resultados son distintos en cuanto a la variable
«clase social» y didlogo con los profesores. En nuestra investigacion
antes citada las clases sociales alta y media-alta mantienen un didlogo
mucho mas frecuente con los profesores que las clases sociales media
y baja. Discrepancia ademés estadisticamente significativa al nivel de
confianza del S5 por 100.
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Distintos son también los resultados obtenidos por Lynch y Pimlott
en su estudio: «Parents and Teachers» sobre colaboracién entre escue-
la y familia realizado en tres colegios de ensefianza media en Southamp-
ton (Inglaterra), a los aqui obtenidos. Los autores llegan a la conclusion
de que al relacionar la proporcién de padres que no habian visitado el
colegio desde que su hijo empezé a ir a él con la clase social del padre,
resulté evidente que, en general, los padres de grupos socioeconémicos
mds débiles tendian a visitar con menos frecuencia el colegio. Las clases
sociales mas altas expresan asi su interés por la educacién de su hijo
visitando el colegio mas frecuentemente (3).

Asimismo, parece comprobarse una mayor asistencia e interés por
todas las actividades que organiza la escuela en los padres de mayor
nivel socioeconémico. Herriot y St. Jhon comprobaron que en las es-
cuelas de mas alto nivel socioeconémico los padres asistian con mas
frecuencia a las actividades organizadas por el centro; mientras que
este porcentaje de asistencia de padres era sensiblemente inferior en
las escuelas de nivel socioconémico mas bajo. Comprobaron que los
padres de status sociceconémico mas alto mostraban més preocupacion
e interés en informarse y colaborar con el centro en los problemas de
sus hijos, asi como en las actividades al margen .del curriculum, que
los padres de status socioeconémico mas bajo. Lo que obviamente se
traduce en un didlogo mds frecuente y fecundo entre las familias de cla-
se social alta y escuela, que entre las de la clase social baja y aquélla (4).

Estos resultados parecen confirmarse con los obtenidos por Douglas
en su investigacién: The Home and the School (1964). De los datos de
dicha investigacion se desprende que los padres de la clase media mues-
tran mas interés por los progresos. de sus hijos en la escuela que la
clase trabajadora-manual. Este interés aumenta segin se hacen mayo-
res los nifios. Los padres de la clase media visitan m4s frecuentemente
la escuela que los de la clase trabajadora-manual, V se preocupan mas
por discutir los progresos de sus hijos; cosa que la clase trabajadora-
manual raramente lo hace (5). Los porcentajes que Douglas nos ofrece
son muy clarificadores a este respecto:

(3) Cfr.J. Lyncu y J. PiMrotr, Padres y profesoves, Ed. Anaya, Madrid, 1979,
pag. 89.

(4) Cfr. R. E. HerrroT y N. H. ST. JHON, Social Class und the Urban School,
Wiley, New York, 1966.

(5) Cfr. J. W. B. DoucLas, The Home and the School, MacGibbon and Kee,
London, 1969, pags. 80-82.
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Clase media Clase trabajadora

— Visitas a la escuela (6) ... ... ... ... ... oLl 32% 12%

Pero no solamente los padres de la clase media visitan mas frecuen-
temente la escuela que los de la clase trabajadora-manual, sino que es-
tos contactos con los profesores son también cualitativamente distin-
tos. La clase trabajadora lo hace principalmente a través de la madre;
y esto explica por qué estas visitas se hacen cada vez menos frecuentes
conforme los hijos se hacen mayores; mientras que en la clase media
se hacen cada vez mas frecuentes. Las madres de la clase trabajadora
tienen un interés particular en ver cémo sus hijos se adaptan al colegio
cuando van a él por primera vez, pero podrian sentirse poco prepara-
das para discutir con los profesores el progreso de sus hijos en etapas
posteriores. Por otra parte, parece que los maridos no estan preparados
para tomar esta responsabilidad, o son incapaces de hacerlo debido a
ia falta de tiempo para ir al colegio por razones laborales (7).

Andlogos resultados nos ofrece el Informe «Children and their Pri-
mary Schools» sobre la frecuencia del didlogo de los padres con la es-
cuela segtin la clase social. De dicho Informe se desprende que la clase
profesional visita mas frecuentemente a la direccién, a los profesores
del centro y al profesor de la clase que la clase trabajadora (8). De igual
modo se desprende de este estudio que los distintos grupos sociales
mostraron un modelo diferente en la responsabilidad tomada por los
padres sobre el progreso educativo de sus hijos. La proporciéon de ma-
dres que dijeron que sus maridos habian mostrado interés por la es-
cuela de sus hijos, se increment6 con la clase social. El 40 por 100 de
los padres de la clase manual dejaron esta funcién en manos de sus
esposas. La mitad de esos padres no habian visitado nunca la escuela (9).

Por otra parte, parece comprobarse una mayor frecuencia de cola-
boracién de las familias con la escuela segtin el nivel de estudios de las
mismas. Las familias de mas bajo nivel de estudios colaboran mas espo-
rddicamente con la escuela. Por el contrario, este porcentaje de cola-
boracién con la escuela es notablemente mas alto en las familias de

(6) Cfr. ibidem.

(7y Cfr. ibidem.

(8) Cfr. varios, «Children and their Primary Schools», A report of the Central
Advisory -Council for Education (England), vol. 2: Research and Surveys, London,
Her Majesty's Stationery Office, 1967, pag. 130.

(9) Cfr ibidem, pag. 118.
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mas elevados niveles de estudios (10). Igualmente se observa una mejor
colaboracién entre la escuela y las familias de mas elevado nivel de es-
tudios y clase social. Estas colaboran més en responsabilidades del
centro, trabajo conjunto con el profesorado y en problemas particulares
de los nifos. Las familias de clases sociales media y baja presentan
porcentajes mas altos en la colaboracién econdémica con la escuela, se-
gin se desprende del estudio realizado por nosotros a este respecto y
anteriormente (11).

Si prescindimos de estos aspectos concretos de frecuencia de didlo-
go y contactos con la escuela y nos limitamos a las actitudes que mues-
tran los padres por el trabajo escolar de sus hijos reflejadas en el esti-
mulo, interés por sus resultados, crear un ambiente adecuado para el
trabajo del nifio en casa, ayuda en las tarcas escolares, etc, podemos
decir que los resultados obtenidos en esta investigaciéon quedan confir-
mados por los obtenidos en investigaciones andlogas realizadas en otros
lugares.

A este respecto, la investigacién: «Determinantes del rendimiento
académico», realizada en nuestro pafs (1976), de autores varios, llega a
las siguientes conclusiones:

1—El papel de la familia en el proceso de aprendizaje infantil es
de tal envergadura que no cabe considerarlo por mas tiempo como un
dato marginal. Los padres en particular pueden constituirse como ele-
mentos f[acilitadores del rendimiento académico o, por el contrario,
presentar serios obstaculos al mismo. Aparece claro que una disposicion
positiva a favor de la educacién con una informacion cualificada res-
pecto de la estructura interna de la misma, son requisitos indispensa-
bles para un rendimiento normal.

2.—Al parecer la actitud paterna hacia la educacién se encuentra
intimamente relacionada con la cantidad y la calidad de la informacion
relativa al subsistema educativo. Generalmente los padres maés favora-
bles a éste estan mejor informados respecto a su estructura interna y
se sienten mas dispuestos a apoyar a sus hijos en la consecucién de
metas académicas.

(10) Cfr. P. OrTEGA, «Anélisis empirico de las relaciones entre familia y es-
cuela en el proceso educativo del nifio», tesis doctoral inédita, Facultad de Filo-
sofia y Ciencias de la Educacién, Universidad de Murcia, 1982.

(11) Cfr. ibidem
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3.—Sin embargo, parece que no basta que los padres deseen que sus
hijos rindan para que su motivacién ejerza un efecto positivo y auto-
matico sobre el rendimiento, sino que €s indispensable una guia que
oriente la conducta infantil esclareciendo sus objetivos concretos y las
formas de llegar a ellos. La variable informacién, por lo tanto, parece
ser fundamental a la hora de predecir el ¢xito escolar. O lo que viene
a ser igual: el «status» educacional de los padres determina en un sen-
tido global el porvenir educativo de los hijos. En cambio, las actitudes
generadas son determinantes del éxito en menor medida y estimamos
que el hecho se debe a que aunque casi todos los padres se sienten in-
clinados a apoyar a sus hijos en el trabajo escolar, s6lo algunos estan
preparados para hacerlo. Esta preparacion implica un mayor control
sobre la informacién del subsistema educativo por parte de la familia {12).
Los autores de esta investigacién establecen una correlacion alta en-
tre informacién de los padres y la actitud de los mismos hacia el tra-
bajo escolar de los hijos (r= 879, p<001). Es decir, tanto méas positiva
es la actitud de los padres cuanto mayor €s la cantidad de informacion
respecto del sistema educativo de la que disponen los padres. Y la ex-
plicacién de este hecho parece clara. El que se desarrollen actitudes
positivas hacia la educacién y, por tanto, el que los padres se inclinen
a apoyar los logros educativos de sus hijos, dependera en gran medida
de que dispongan de informacién clara y precisa del sistema educativo:
contenidos, programas, métodos... Y esto, a todas luces, estd mas al
alcance de aquellos que tienen mas conocimientos o mayor nivel de
estudios (13).

Si atendemos ahora a las «condiciones materiales» de que disponen
los nifios para el estudio, éstas son también diferentes segtin la cate-
goria socioprofesional de las familias, como ponen de manifiesto los
datos del presente cuadro:

En efecto, son los nifios pertenecientes a familias de profesiones
liberales, cuadros medios y empresarios, directivos, alto personal de la
industria y los servicios, los que cuentan, en un mayor porcentaje, con
una <«habitacién adecuada» para su trabajo escolar. Estos porcentajes
son del 257, 22,6 y 25,3 por 100, respectivamente, para las categorias
socioprofesionales indicadas. Porcentajes sensiblemente superiores a los

(12) Cfr, varios, Determinantes del rendimiento académico, IN.C.LE., Servicio
de Publicaciones del M.E.C., Madrid, 1976, pags. 113-114.
(13) Cfr. ibidem, pag. 108.
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que presentan las familias de obreros no cualificados (16,7 %) y pro-
pietarios agricolas grandes o medianos (17,3 %) y pequeios agricul-
tores (18,6 %).

Analogas diferencias en los porcentajes se observan en cuanto a la
«compra de los libros complementarios», segin la categoria sociopro-
fesional de las familias. En efecto, s6lo un 13,7 por 100 de las familias
de obreros no cualificados compran a sus hijos los libros complementa-
rios, no estrictamente necesarios para el trabajo escolar; porcentaje
que desciende al 8,6 y 11,8 por 100 en los agricultores grandes o media-
nos y pequefios, respectivamente, para situarse en el 14,5 por 100 en
los trabajadores por cuenta propia y en el 13,9 por 100 en los pequefios
comerciantes y empresarios. Porcentajes que son sensiblemente mas
bajos que los ofrecidos por las familias de los cuadros medios (22,6 % ),
empresarios, directivos, etc. (19,7 %), y empleados, administrativos, pe-
quefios funcionarios, etc. (18,8 %). Sorprende que las profesiones libe-
rales sélo compren los libros complementarios a sus hijos en un 16,6
por 100, porcentaje netamente inferior a los cuadros medios y emplea-
dos y administrativos.

Sin embargo, son las familias pertenecientes a las categorias socio-
profesionales mds bajas las que compran, en mayor porcentaje, los
<libros de texto» a sus hijos. En efecto, el 34,7 por 100 de las familias
de agricultores grandes o medianos y el 29 por 100 de los obreros no
cualificados dicen que compran «todos los libros de texto» a sus hijos;
porcentajes que se€ sitian en el 29 y 28,6 por 100 en los trabajadores
por cuenta propia y pequefios empresarios y comerciantes, respectiva-
mente.

Por el contrario, las familias de los cuadros medios, profesiones libe-
rales y empresarios, directivos y alto personal de la industria y los ser-
vicios, sélo lo hacen en un 25, 27 y 21 por 100, respectivamente. Y si
observamos la columna del cuadro anterior referida a la opcién «tienen
todo el material escolar necesario», podemos comprobar que las diferen-
cias de porcentajes son relativamente pequefias en las distintas cate-
gorias socio-profesionales, con una ligera tendencia a favor de los obre-
ros no cualificados y propietarios agricolas grandes o medianos. Una
diferencia sensible en el porcentaje habria que situarla en los cuadros
medios con un 26,6 por 100, respecto al 34,7 por 100 de los propietarios
agricolas grandes o medianos y al 32,8 por 100 de los trabajadores por
cuenta propia.
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Resulta dificil, no obstante, valorar estos porcentajes, ya que no
sabemos con certeza qué entienden las familias por «tener todo el ma-
terial escolar necesario». Las respuestas e interpretaciones, sin duda,
habran sido diferentes segun la categoria socioprofesional de las fami-
lias. De otro modo, no se entiende como las familias con mas recursos
econdémicos y mayor nivel de estudios sean los que en menor porcentaje
procuran a sus hijos el material escolar necesario.

De todos modos, hay que sefialar, a la vista de los datos del citado
cuadro, la gran preocupacién de las familias, en general, en procurar
todo lo necesario para el trabajo escolar de sus hijos.

Quizas los datos expuestos y comentados en el cuadro anterior, pue-
dan verse con mas claridad y corroborados por los datos obtenidos en
la variable clase social y «condiciones materiales» del estudio de los
nifios:

En efecto, como puede observarse en el presente cuadro, sélo un
16,3 por 100 de las familias de clase social baja y un 16,9 por 100 de
las de clase media-baja tienen «habitacién adecuada» para el trabajo
escolar de sus hijos. Mientras que estos porcentajes suben al 20 por 100
en las familias de clase social alta y media, y al 26,8 por 100 en las de
clase media-alta.

En cuanto a los «libros complementarios» para el trabajo escolar
de los nifios, las diferencias en los porcentajes segun la clase social vuel-
ven a repetirse. Son las clases sociales alta, media-alta y media con un
20, 18,5 y 17,7 por 100, respectivamente, las que se pronuncian en tal
sentido: frente al 9,9 y 16 por 100 de las familias de clase baja y media-
baja, respectivamente.

Por lo que se refiere a la «compra de los libros de texto» a los hijos,
los porcentajes mayores vuelven a situarse en las clases sociales més
bajas, confirmando los resultados anteriores referidos a la variable «ca-
tegoria socioprofesional», donde las familias de categoria socioprofe-
sional mas baja compraban, en mayor porcentaje, los libros de texto a
sus hijos. En efecto, el 32,9 y 30 por 100 de las familias de clase social
baja y media-baja, respectivamente, dicen comprar a sus hijos los libros
de texto; mientras que estos porcentajes se sittian en el 24 y 25,4 por 100
en las familias de clase social media-alta y media, respectivamente.
Las familias de clase alta se sitian en un 30 por 100.

Es de advertir, a la vista del presente cuadro, cémo las familias de
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clase social mas baja piden prestados los libros de texto para sus hijos
en mayor proporcién que las familias de las clases media y alta.

Si analizamos ahora la asociaciéon entre «condiciones materiales»
del trabajo escolar de los hijos y la variable «nivel de estudios» de los
padres, podemos afirmar a la vista de los datos obtenidos en el cuadro
que a continuacion se presenta, que existe una estrecha asociacion entre
«nivel de estudios» de los padres y «condiciones materiales» del estudio
de los hijos.

En efecto, el 26,7 por 100 de los nifios de familias con estudios supe-
riores disponen de <habitacién adecuada» para sus trabajos escolares,
frente al 17 por 100 de los nifios pertenecientes a familias sin estudios
algunos. Como puede verse en el cuadro anterior, a medida que se baja
en la escala del nivel de estudios de los padres, desciende también el
porcentaje en cuanto a «habitacién adecuada» para los hijos.

Lo mismo cabe decir en cuanto a «comprar los libros complemen-
tarios» para el trabajo escolar de los hijos. Las familias de estudios su-
periores lo hacen en un 20 por 100, frente al 13 y 16 por 100 de las fa-
milias sin estudios y estudios primarios, respectivamente.

Resultan paraddgicos, no obstante, los porcentajes obtenidos en las
familias de estudios de bachillerato superior (22,5 %) y elemental-F. P.
(21 %), superiores a los obtenidos por las familias de estudios superio-
res (20,6 %) y medios (17,6% ), respectivamente, en cuanto a la compra
de los libros complementarios a sus hijos. No sabriamos explicar tales
resultados. Cabria esperar que las familias de mayor nivel de estudios
(superiores y medios) procurasen, en mayor porcentaje, a sus hijos los
libros complementarios para su trabajo escolar. Se supone que a ma-
yor nivel de cultura corresponde una mayor preocupacién por procu-
rar todos los medios necesarios y adecuados a los hijos en su trabajo
escolar. Aqui sélo se comprueba en los casos o situaciones extremas:
estudios superiores y sin estudios o estudios primarios. Del resto de
los niveles, no puede afirmarse (en esta investigacion) tal correspon-
dencia.

En cuanto a la «compra de los libros de texto» a los hijos, el porcen-
taje mas elevado se sittia en las familias sin estudios (30 %) y el mas
bajo en las de estudios superiores (21 %) y bachillerato superior (22,5 %).
El resto de las familias segiin niveles de estudios obtienen porcentajes
analogos.
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Todo lo cual, a nuestro juicio, habria de interpretarse en el sentido
de que las diferencias en la ayuda de las familias al trabajo escolar de
sus hijos, segtin el nivel de estudios de las mismas, no habria que si-
tuarlas en el plano de la ayuda material o condiciones materiales es.
trictas del trabajo escolar de los hijos, sino mas bien en el plano de]
estimulo, de la motivacién constante, del interés y preocupacién en
crear un ambiente adecuado para el trabajo del nifio. Son estas dife.
rencias las que pueden determinar los resultados escolares diferentes
en los nifios, segtin el ambiente y niveles educativos que hayan conse-.
guido sus padres.

En una sociedad cada vez mdas desarrollada, con mas recursos eco-
némicos destinados a la ensefianza obligatoria y con mas medios eco-
némicos familiares, las condiciones materiales para el trabajo escolar
(a nivel de E.G.B. y B.U.P.) tienden a homogeneizarse, por lo que, a
nuestro juicio, no habria que esperar de aqui diferencias sensibles en
el trabajo o éxito escolar de los nifios. Mas bien, a nuestro juicio, ha-
bria que prestar mas atencién a los factores: estimulo, motivacidn,
ambiente cultural, proyecto educativo de los padres, etc., que las fami-
lias pueden procurar al trabajo escolar de sus hijos; y esto, creemos,
no tiene una estricta o necesaria dependencia de la situacién econé-
mica de la familia o de la clase social a la que se pertenezca, aunque
de hecho en nuestra investigacién aparezca una estrecha vinculacién
entre ambos.

Quizas otros factores, hasta ahora no convenientemente estudiados,
como el clima educativo familiar, proceso de movilizacién y trabajo,
datos somatofisiolégicos, etc., puedan darnos mas luz sobre las dife-
rencias en el éxito escolar de los nifios (14).

Aun reconociendo el peso que todavia tiene el factor clase social
en la integracién del nifio al sistema escolar y en todo el proceso de
aprendizaje, opina Miller, que habria que conceder en el futuro menor
importancia a la clase social propiamente dicha en lo que respecta al
éxito escolar de los alumnos, dado que caminamos (en occidente) hacia
una sociedad donde las posibilidades materiales de cultura tienden a
democratizarse. Se trata, en opinién de Miller, de una variable cuya

(14) Cfr. M. GiLLy, El problema del rendimiento escolar, Ed. Oikos-Tau, Bar-
celona, 1978.
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importancia directa en el proceso de aprendizaje del nifio y en el éxito
escolar es limitado (15).

Creemos, por tanto, que las investigaciones sobre las diferencias del
éxito escolar de los nifios deben ir dirigidas mas que a las condiciones
materiales en las que viven los nifios, a las condiciones ambientales de
estimulo al estudio, de ayuda a la superacién de dificultades, al clima
educativo que se establece en la familia, al ambiente de estudio y nivel
cultural en que vive el nifio. Condiciones que, como hemos dicho antes,
no estdn de suyo estrictamente vinculadas a una determinada clase so-
cial, aunque en nuestro contexto regional tal dependencia se haya puesto
de manifiesto, a la vista de los datos aportados.

Que el estimulo, motivacién e informacion de los padres juega un
papel decisivo en el trabajo escolar de los nifios queda corroborado
por las conclusiones de la investigacién «Determinantes del rendimien-
to académico», antes citada, referidas a la influencia de la motivacién
de los padres en las actitudes de los hijos para el estudio:

1—Existe una pauta correlacional entre motivaciones paternas e
infantiles.

2—Estas correlaciones se refieren especialmente a la influencia de
la informacién de los padres (IP) y actitud de los padres (AP) en la
variable «Falta de compromiso con el estudio» (FC) de los hijos. Par-
ticularmente la correlacién AP-FC es altamente significativa y de signo
negativo en cuatro de los grupos estudiados (—.195; —.286; —.393; —.492
vy en los cuatro casos p<<001).

Tal hecho da pie a suponer la presencia de una relacién sisterndtica
entre la actitud de los padres y el compromiso con las tareas escolares
por parte de los hijos. Concretamente esta relacién sugiere que los pa-
dres que poseen una informacién deficiente o escasa sobre el sistema
educativo, adoptan una actitud indiferente ante el trabajo escolar de
sus hijos y suelen contagiar a éstas esta indiferencia; indiferencia que
podria considerarse, sin temor a equivocarse, como «herencia ideolo-
gica» de los padres (16).

Actitud o estimulo de los padres que se correlaciona positivamente
con el Q.I. de los alumnos vy las calificaciones académicas de los mismos,

(15) Cfr. G. W. MiLLer, «Factors in School Achjevement and Social Class»,
Journal of E. Psychology, vol. 61, nam. 4, 1970, pags. 260-269.
(16) Cfr. varios, Deferminantes del rendimiento académico, ob. cit., pag. 112.
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en un .60 y .66, respectivamente, segiin se desprende del estudio de
Fraser «Home Enviroment and the Schol» (17).

Por tanto, opinamos, a la vista de los datos aqui expuestos, que las
investigaciones sobre diferencias del éxito escolar de los nifios deben
dirigirse, principalmente, a las diferencias de niveles de instruccién y
cultura de los padres, de categorias profesionales, con preferencia a las
condiciones materiales o econdmicas de las familias, aun reconociendo
que, como aqui ha quedado comprobado, la categorfa social en nuestro
contexto regional, todavia juega un papel importante en las diferencias
de aspiraciones, actitudes y motivos resperto a la ensefianza escolar.

(17) Cfr. E. Fraser, Home Ewnviroment and the School, University of London
Press, London, 1969.




